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/// SO KONNEN AUCH SIE VOM CONRAD

B2B-MARKTPLATZ PROFITIEREN.

Sie mochten ein modernes B2B-Shoppingerlebnis bieten, um neue Vertriebskanale zu
schaffen und neue Kundengruppen zu erreichen, doch die Entwicklung lisst sich nicht
iiber Nacht realisieren? Nutzen Sie den B2B-Marktplatz von Conrad. Dort konnen Sie
lhre Produkte mehr als 2 Millionen Geschaftskunden anbieten.

MIT CONRAD KONNEN SIE GANZ Mit dem B2B-Marktplatz von Conrad haben Sie Zugang
LEICHT FOLGENDES ERREICHEN: zu 2 Millionen Geschﬁftskunden, die fiir ihren tﬁglichen
technischen Betriebsbedarf auf conrad.de einkaufen.

= Gezielte Kundenansprache in den Bereichen
Industrie und Forschung sowie Schulen

und Behérden o CONRAD IST AUF DEN B2B-BEREICH

_ _ . _ SPEZIALISIERT UND STELLT IHREN KUNDEN
= Effektivere Kundengewinnung in den Bereichen IHRE EXPERTISE, IHRE PRODUKTE UND TECHNOLOGIEN
Produktion, Entwicklung oder Technologie NAHTLOS ZUR VERFUGUNG. DAZU ZAHLEN:

= Wesentliche Produkte, die Ihre Kunden fiir
ihre Anlagen, Biiros und Labore benétigen

= Versorgung der richtigen Kunden mit den
richtigen Produkten zur richtigen Zeit

= Digitalisierung lhrer Vertriebskanale und . ..
Ausbau Ihres Geschifts = Elektronische Komponenten, Geschafts-

dienstleistungen, die neueste Technologie
fiir den 3D-Druck und vieles mehr

Bei einer Befragung deutscher
Unternehmen gab mehr als die &%) BEI CONRAD KONNEN IHRE KUNDEN ALLES,

. - 42" WAS SIE VON IHNEN BENOTIGEN, UBER DIE
!-Ialfte an, dass B2B-Marktplatze FOLGENDEN WEGE KAUFEN:
in den kommenden

= Uber den Conrad Shop auf conrad.de

5 ]ahren eine hohe = Uber die direkte Anbindung mit E-Procurement

= Im personlichen Kontakt liber Telefon und E-Mail
Relevanz haben werden. sowie mit geschultem AuRendienst

Quelle: https://de.statista.com/statistik/daten/studie/1266187/um-
frage/kuenftige-bedeutung-von-vertriebskanaelen-im-b2b-handel/

Kaufer, Hauptakteure und Entscheidungstrager, die
mit dem Onlinehandel vertraut sind, suchen eine
entsprechende B2B-Option.

Daher ist es nicht verwunderlich, dass mehr als 2 Millionen
Geschaftskunden die Angebote auf unserem B2B-Marktplatz
(conrad.de) nutzen. Arbeiten Sie mit uns zusammen, um
Ihre Marke auszubauen und langfristige, lukrative
Kundenbeziehungen einzugehen.

https://asset.conrad.com/medial0/add/160267/c1/-/de/
DE_Platform_Seller_Entscheidungsvorlage
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—eo— CONRAD BIETET ZWEI LOSUNGEN AN:
= Einen kuratierten B2B-Marktplatz

= Einen privaten Marktplatz mit exklusivem Zugang
zu den mittleren und grofRen Unternehmen
der Conrad Gruppe

Mit diesen Vertriebskandlen konnen Sie lhre Produkt-
und Preisoptionen anpassen, um gezieltere Angebote
auszuspielen.
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' MIT UNSEREN LOSUNGEN KONNEN SIE LEICHT IN
DEN B2B-MARKT EINSTEIGEN ODER IHR BISHERIGES
B2B-MARKTPLATZ-GESCHAFT ANKURBELN.
FOLGENDE FAKTOREN TRAGEN DAZU BEI:

= Partnerschaft: Conrad berat Sie beim Einstieg und
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= Ldsungen von Conrad ,,0CI/PunchOut", ,,eKatalog" und

~Smart Procure": volle Kaufkontrolle fiir den Kaufer
sowie transparente und schnelle Prozesse

c VORTEILE FUR SIE:

= Innerhalb unserer hochwertigen Vertriebsumgebung

ausschlieBlich gepriifte Verkdufer mit E-Commerce-
Erfahrung

Versorgung einer klar definierten Zielgruppe mit detail-
lierten Produkt- und Dienstleistungsinformationen

Spannende neue Geschafts- und Wachstumsmaglich-
keiten dank groRerer Onlineprasenz

Zugang zu einem umfangreicheren Kundenkreis

Tagesaktuelle Verkaufsstatistiken und maRge-

bietet Ihnen personlichen Support schneiderte Verkaufsstatistik zur Optimierung

= Transparenz: Sie wahlen Ihre eigenen Produkte aus Ihrer AbsaiSuE AR

und legen lhre eigenen Preise fest. AuRerdem .
entscheiden Sie sich selbst fiir die passenden
Berichtsoptionen, um die wichtigsten Informatio-
nen zu lhren angebotenen Artikeln sowie einen
Uberblick iiber die Umsatzzahlen zu erhalten

Individuelle Marketingprogramme zur Erh6hung
Ihrer Sichtbarkeit

= Hohere Reichweite und gesteigerte Effizienz durch
einfache, schnelle und umfassende Prozesse und
Dienstleistungen

= GroRe Reichweite: conrad.de zahlt zu den 10 reich-
weitenstarksten Shops im Bereich des technischen
Betriebsbedarfs. International werden bis zu 210
Millionen Shopbesuche pro Jahr verzeichnet. Es gibt
weitere B2B-Marktplatze von Conrad in Osterreich
(seit 2021) und den Niederlanden (2022). B2B-Markt-
platze in Italien und Frankreich sind in Planung -

= Konfigurierbare Produktstrukturen und Kontrolle iiber
Produktkategorien

Weitere Vorteile mit Shopintegration iiber OCI:
= Wegfall der Aktualisierung statischer Kataloge

= Sofortiger Zugriff auf die neuesten Produktinformationen
durch Ihre Kunden

Uberzeugende Optionen fiir die Produktsuche
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@ CONRAD.DE HAT SICH ALS FUHRENDER ANBIETER
@ FiR DEN EINKAUF IN DER INDUSTRIE UND
ANDEREN UNTERNEHMENSBRANCHEN ETABLIERT.
VORTEILE FUR UNSERE KUNDEN:

= Sieben Millionen iiber conrad.de angebotene
Produkte von mehr als 6.000 Marken

= Tagesaktuelle Bestpreise in Echtzeit

MACHEN SIE SICH NOCH HEUTE DAS FUNDIERTE
E-COMMERCE-WISSEN VON CONRAD IM B2B-
BEREICH ZUNUTZE UND PROFITIEREN SIE VON:

= Hoherem Vertriebsvolumen durch grenziibergreifenden
Vertrieb und Zugang zu internationalen B2B-Kunden

= Volle Transparenz iiber Angebot, Verfiigharkeiten
und Tagesbestpreise

= Kundendienst und -beratung von hoher Qualitat
durch engagierte Fachkrafte

= Hoheren Gewinnspannen

= Kiirzerer Markteinfithrungszeit

» E-Procurement und andere Procurement-Dienste N . .
= Digitalisierten Vertriebskanalen

= Sichere Zahlung und Lieferung unter Einhaltung
des Datenschutzes

Insgesamt stieg der Umsatz auf Online-
B2B-Marktplatzen 2021 im Vergleich zum
Vorjahr um 130 %.

Stellen Sie sich nur einmal die Vertriebsmoglichkeiten mit
2,2 Millionen B2B-Kunden allein in Deutschland vor. Sie
konnen jedoch auch durch grenziibergreifenden Vertrieb
tiber Conrad von dem umfangreichen internationalen
'_& 3 - Kundenkreis profitieren.

https://platform.conrad.de/de/sellers/verkaeufer-
werden.html
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